
 
 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

     

 

F O R M A T I O N 

2006 - CPCODI BAC+2 à la CCI de Nantes 

• Gestion d'un centre de profit 

• Management, technique de vente 

• Réalisation étude de marché pour une création d’agence 

de distribution de matériaux deconstruction 

• Proposition de restructuration d’une agence de négoce 

 

1994 –1995 - BAC STI génie mécanique à Redon 

I N T É R Ê T S  
 

✓ Bien être : La cuisine pour la création et le 

plaisir de partager 

✓ Sports : Badminton pour la compétition, la voile 

pour l’esprit de liberté 

✓ Bénévole dans l’association la Turbad 

E X P E R I E N C E S 

Kent Marine Equipment, St Herblain 

Technico-commercial itinérant, Sep.2008– Jan.2020 

• Développement d’un portefeuille client en B&B, navires 

commerciaux et militaires : 2,5 M€ 

• 24 départements 

• Progressions de 5 à 12% du CA par an 

• 30 nouveaux comptes clients par an 

 

Kent Marine Equipment 

Technico-commercial sédentaire, Sep.2000-Août 2008 

• Prospection Export secteur Afrique et Dom-Tom  

• Suivi des comptes clients 

• Devis, propositions commerciales, organisation et suivi des offres 

promotionnelles. 

 

Kent Marine Equipment 

Gestionnaire d’expédition, Fév.1998-Août 2000 

• Facturation et suivi des livraisons 

• Gestions des litiges livraisons 

• Négociation des conditions transporteurs 

 

Ulster Carpet LTD, Irlande du Nord 

Stagiaire, Sep.1997-Fév.1988 

• Relances clients agence de Paris 

• Contentieux : 1,22M€ impayés 

• Résultats : 580K€ récupérés  

 

3 rue du Four 44420 la Turballe 

teamfichou@gmail.com 

07 68 10 42 75        

     

 

 

P R O F I L 

 

Christophe 

FICHOU 
46 ans 

 

 

Après de nombreuses années d’une belle expérience 

professionnelle sur la fonction commerciale, je souhaite 

devenir artisan. 

En effet, depuis toujours, j’aime réaliser des tâches manuelles 

en lien avec l’amélioration de l’habitat. 

J’ai débuté une formation au centre des Compagnons du Tour 

du France au centre de Saint Nazaire début avril. 

Je suis à la recherche d’un stage pour le métier de d’agent 

d’entretien du bâtiment 

 

A  P R O P O S  D E  M O I 

 

C O M P E T E N C E S 

 Je suis un vrai professionnel de la relation client, 

 Je connais bien les différentes facettes de la 

rénovation de maisons,  

 Je suis minutieux et organisé, 

 J’aime le travail bien fait, dans les règles de l’art, 

 Je connais bien les besoins des clients locaux et le 

marché concurrentiel 

 J’ai une véritable démarche Qualité 


